Als einer der fiihrenden Baustoffhersteller fir Betonwaren in OWL und dm HSK suchen wir zur Verstarkung
unseres Vertriebs-Teams zum nachstmoglichen Zeitpunkt einen

Mitarbeiter*in VertriebsauBendienst (m/w/d) im GroRraum Hannover /
Wolfsburg

Was sind lhre Aufgaben:

Sie Gbernehmen die Akquise von Neukunden und entwickeln neue Geschaftsbeziehungen in ihrem
Verkaufsgebiet

Sie sind zustandig fiir die kompetente sowie nachhaltige Betreuung ihrer Bestandskunden

Sie beraten mit ihrem ausgepragten technischen Verstandnis Planer, Architekten und Entscheider
Sie erstellen Angebote und tatigen Geschaftsabschlisse

Sie reprasentieren unser Unternehmen auf Messen und Veranstaltungen

Was Sie mitbringen sollten:

Eine erfolgreich abgeschlossene kaufmannische oder technische Berufsausbildung

Eine groRe Begeisterung und Leidenschaft fiir den Vertrieb

Ein hohes Interesse am Verkehrswegebau sowie das damit verbundene technische Verstandnis
Spal an der Kunden- und Auftragsakquise sowie eine sehr gute Ergebnisorientierung

Eine hohe Service- und Dienstleistungsorientierung

Gute kommunikative Fahigkeiten und ein ausgesprochenes Verhandlungsgeschick

Eine selbststandige Arbeitsweise und ein hohes Engagement

Flhrerschein Klasse B

Was wir lhnen bieten:

Eine anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tatigkeit in einem erfolgreichen Unternehmen
Eine offene und teamorientierte Arbeitsatmosphére

Ein vielfaltiges Aufgabengebiet mit Raum fir Eigeninitiative

Individuelle Entwicklungsmoglichkeiten

Eine leistungsgerechte Vergiitung

Neutraler Firmen-PKW auch zur Privat-Nutzung

Mitarbeiter-Benefits, z.B. JobRad

Es erwartet Sie eine anspruchsvolle und sehr interessante Aufgabe innerhalb einer duBerst leistungsfahigen
Gruppe mit leistungsgerechter Vergiitung. Interessiert? Dann freuen wir uns auf lhre aussagefahigen
Bewerbungsunterlage gerne per E-Mail (jobs@lintel-gruppe.de) oder per Post.
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